mm-lab
telematics solutions

Senior Sales Manager (m/w/d)

kommunale Telematiklésungen

Die mm-lab GmbH entwickelt hochpradzise Ende-zu-Ende Systemldsungen der automobilen Telematik. Wir
bieten Beratung, Entwicklung sowie kundenspezifische Komplettlésungen vor allem in den Bereichen Manage-
ment von Fahrzeugtests, Priifgelindemanagement sowie Telematik fiir Kommunen und Sonderflotten an. Mit
innovativen Produkten helfen wir unseren Kunden, ihre Geschéaftsprozesse effektiver, sicherer und nach-
haltiger umzusetzen. Weitere Informationen zu uns finden Sie auf unserer Homepage www.mmlab.de.

Sie sind erfolgreich, mochten sich aber nicht darauf ausruhen, sondern die Basis lhres zukinftigen Erfolgs
sichern? Es reizt Sie, proaktiv an neue berufliche Herausforderungen heranzugehen und sich personlich weiter-
zuentwickeln? Sie mochten sich starker in innovative und nachhaltige Technologiethemen einbringen und sich
auf Wachstumsmarkten bewegen, die die Zukunft pragen? Wenn Sie diese Fragen bejahen kdnnen, sind wir fur
Sie als Giberzeugende Vertriebspersonlichkeit mit Berufserfahrung Ihr Wunschunternehmen.

Diese Aufgaben erwarten Sie:

Sie sind fiir die nachhaltige Akquise von Neukunden und die
aktive Betreuung von bestehenden Partnerschaften im Bereich
unserer kommunalen Telematiklésungen verantwortlich. Zu unse-
ren Kunden zdhlen kommunale und private Betriebe u. a. in den
Bereichen Stadtgriinbewasserung, Baumpflege, Winterdienst und
Abfallentsorgung. Sie kommen den eigentlichen Bedirfnissen
unserer Kunden auf die Spur und entwickeln als Sparringspartner
und Impulsgeber gemeinsame Lésungsoptionen. Sie planen die
Vertriebsaktivititen zusammen mit dem Produktmanagement,
prasentieren unsere Produkte auf Messen und beim Kunden und
erstellen und verhandeln kundenspezifische Angebote.

Die Entwicklung und Umsetzung von Vertriebsstrategien auf Basis
der Unternehmensziele runden lhren Verantwortungsbereich ab.

Damit begeistern Sie uns:

= Technisches Studium im Bereich Wirtschaftsingenieurwesen,
Informatik oder vergleichbare Ausbildung

= Mehrjdhrige Vertriebserfahrung im Lésungsverkauf bzw. im
Vertrieb erklarungsbedirftiger Produkte und Dienstleistungen

= |dealerweise Branchen- und Marktkenntnisse im Bereich

Telematik fir Sonderflotten bzw. in der Zusammenarbeit mit
kommunalen Organisationen

= Analytisch-konzeptionelle Arbeitsweise mit sehr gutem Gespur
flr die individuellen Beddirfnisse unserer Kunden

= Ausgepragtes Mal an Eigeninitiative, Verhandlungsstarke
und unternehmerischem Denken

= Verhandlungssichere Deutsch- und Englischkenntnisse
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Warum mme-lab?

Technologisch zukunftsweisende Produkte

Attraktive, erfolgsbasierte Vergilitung mit
Firmenwagen auch zur Privatnutzung

Personliche und fachliche Weiterent-
wicklung

Unkompliziertes Betriebsklima in einem
tollen Team

Flexible Arbeitsmodelle, die berufliches und
privates Leben vereinbaren

Mitgestaltung der Herausforderungen der
Zukunft

Sie passen gut zu uns wenn Sie ...

...mit uns gemeinsam etwas bewegen und
dabei selbst beweglich bleiben moéchten.

..alle Vorteile eines kleineren Unterneh-
mens mit kurzen Entscheidungswegen und
einer Zusammenarbeit auf Augenhohe zu
schatzen wissen.

Interessiert? Dann mochten wir Sie

gerne kennenlernen und freuen uns
Uber |hre Kontaktaufnahme per E-Mail

an bewerbung@mmlab.de oder uber

Ilhre online Bewerbung.

Stammheimer StraBe 10 - 70806 Kornwestheim
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